
€CultureCash
Cash Management !

votre
Dynamisez

Mardi 25 Avril 2006 à 16h30

Accueil des participants

Table-Ronde et partage d’expériences animés par Marc Salez,
Administrateur et Vice-Président Ile-de-France DFCG, 
Maître de Conférence en Sciences de Gestion, Université Paris-Sud.

“Réduction de l’encours du poste clients et de ses coûts”.
Thierry Marchandise, Directeur Général Adjoint Finance, Canon France.

“Trop-payés, une réalité, pas une fatalité !”.
Philippe Vandendriessche, Directeur Général Délégué Finances, 
ALD Automotive France, Groupe Société Générale.

“Améliorer son BFR par une meilleure connaissance 
de son poste clients”.
Pierre Decard, PDG Société Satelec, Groupe Fayat.

CashTrack, Igrec et Triade Consulting sont heureux
de vous inviter 
à la Conférence Table-Ronde

16h30

18h30 Cocktail de clôture.

CASHTRACK
Un générateur de cash simple et efficace :
1 • Audit des achats et analyse de la comptabilité fournisseurs afin d’identifier 

tous les trop-payés.
2 • Recouvrement des sommes correspondantes.

IGREC
Externalisation de la gestion de l’encours adossée à une démarche qualité :

Igrec, spécialiste reconnu en matière d’externalisation du poste clients 
depuis 14 ans, propose une alternative souple et rationnelle pour optimiser 
le recouvrement des créances commerciales et la fidélisation clients.

TRIADE CONSULTING
Accompagnement des entreprises dans l’optimisation de la gestion de leur poste clients.

Objectifs : réduire le BFR - diminuer l’encours client - organiser 
et fluidifier la collecte de cash.

Audit, conseil, formation et accompagnement.
Médiation et délégation de personnel.


